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Prowadzenie biznesu bez reklamy jest jak puszczanie oka do
dziewczyny po ciemku. Nikt, poza hami nie wie, co robimy:. (Stuart
Henderson)

Znasz ten cytat?
No witasnie - brak promocji jest jednym z powodow, dla ktdérych to Ty
musisz szukac klientdw, a nie oni znajdujg Ciebie. Wiem, ze masz

mato czasu, by dbac¢ o promocje swojej dziatalnosci, dlatego spiesze
z kotem ratunkowym.

Przygotowatam dla Ciebie liste 52 pomystow - po jednym na kazdy
tydzien roku.

Godzinke w tygodniu na swojg promocje chyba znajdziesz, co?

Zycze powodzenia!
Agnieszka Skupienska



styczen

1. Znajdz 3 freelancerow, ktorzy majg blogi lub konta na Instagramie
i kierujg swoje ustugi do tej samej grupy docelowej, co Ty, ale nie sg
Twojg bezposrednig konkurencjg. Nawigz z nimi relacje.

2. Skontaktuj sie z 5 klientami, ktorzy nie zamawiali nic u Ciebie od
przynajmniej pot roku i sprobuj odnowi¢ kontakt, przypomnij im
O sobie.

3. Zrob liste wszystkich swigt i waznych wydarzen, ktére wypadajg
w tym roku. Czy ktdres z nich moze by¢ dla Ciebie okazjg do
wprowadzenia specjalnego produktu, ustugi, promoc;ji?

4. Zorientuj sie, czy w Twojej branzy sg organizowane jakies konkursy,
w ktorych mogtbys wzigc udziat. Przygotuj sobie ich liste, jesli to
cykliczne konkursy i zanotuj, kiedy mozna sie zgtosic.

5. Wypisz liste 5-10 tematow wartosciowych artykutow, ktére mogtbys
opublikowac. Znajdz jeden serwis branzowy lub blog, w ktorym
bedziesz mogt opublikowac goscinny wpis.



STYCZEN - NOTATKI

FREELANCERZY DAWNI KLIENCI

KONKURSY BRANZOWE TEMATY ARTYKULOUW

NOTRATKI



SWIETA | WYDARZENIA

STYCZEN LUTY MARZEC
KWIECIEN MAJ CZERWIEC
LIPIEC SIERPIEN WRZESIEN

PAZDZIERNIK LISTOPAD GRUDZIEN



luty

6. Przejrzyj liste wydarzen branzowych, jakie planowane sg w tym
roku. Wybierz jedno, na ktore bedziesz mogt sie wybrac i zapisz sie na
liste.

7. Zatoz testowe konto w jednym z serwisdw do monitorowania
internetu (np. Brand24) i ustaw wyszukiwanie na hasto, zwigzane ze
zleceniami w Twojej branzy (np. .poszukuje grafika”).

8. Poszukaj grup na Facebooku, w ktorych gromadzg sie osoby
z Twojej grupy docelowej i dotgcz do nich.

9. Przejrzyj, co dzieje sie na Twitterze i Instagramie pod hashtagami,

zwigzanymi z Twojg branzg (np. #marketing). Zobacz, kto najczesciej
uzywa tych tagow w Polsce, dodaj te osoby do obserwowanych. Gdy
to bedzie mozliwe, nawigzuj z nimi rozmowe.



LUTY - NOTATKI

WYDARZENIR GRUPY HASHTARGI

DODATROWE UWAGI



marzec

10. Odezwij sie do klientow, ktorzy jeszcze nie wystawili Ci referencji
i popros o nie, a nastepnie dodaj na swojej stronie www.

11. Wybierz sie do Empiku lub dobrze zaopatrzonego kiosku i wypisz
sobie wszystkie tytuty gazet, ktore sg zwigzane z Twojg branzg i ktore
moze czyta¢ Twoja grupa docelowa. Zastanow sie, czy ktoras z tych
gazet mogtaby opublikowac Twéj artykut lub wywiad z Tobg?

12. Skontaktuj sie z jednym z trzech blogerow, z ktérymi nawigzates
relacje w pierwszym tygodniu i zaproponuj napisanie artykutu
goscinnego na jego blogu (liste pomystow tworzylismy w tygodniu 5)

13. Zaktualizuj swojg strone www. Dodaj do niej projekty, ktére
zrealizowates w ostatnich tygodniach, aktualne zdjecie, sprawdz, czy
oferta i cennik sg aktualne.



MARZEL - NOTATKI

KLIENCI GRZETY BLOGERZY

DODATROWE UWAGI



kuwiecien

14. Przejrzyj swoje profile w portalach ze zleceniami (jesli takie masz).
Sprawdz, czy sg tam aktualne dane.

15. Przejrzyj strony innych freelancerdw z Twojej branzy i znajdz
jednego, o ktérym maogtbys powiedziec, ze chcesz kiedys byc tam,
gdzie on (zawodowo). Wypisz 3 rzeczy, ktdre on robi, a Ty nie.

16. Znajdz strony kilku freelancerow z Twojej branzy, dziatajgcych na
rynkach zagranicznych. Czy robig cos, czego Ty jeszcze nie robisz?

17. Zastanow sig, czy jest cos, co mozesz dac za darmo swoim
klientom, by im o sobie przypomniec¢. Darmowe konsultacje, probna
wersja Twojej ustugi, moze jakis tutorial, ktory rozwigze ich problem?

18. Pomysl o jakims studium przypadku. Czy przez ostatnie miesigce
rozwigzates jakis problem klienta w zaskakujacy sposob? Czy mozesz
opisac ten przypadek i udostepnic¢ innym klientom, np. w formie
pliku PDF do pobrania?



KWIECIEN - NOTATKI

FREELANCERZY PL Z ZAGRANICY CO DAC ZA DARMO

STUDIUM PRZYPADKU, KTORE MDZE ZAINTERESOWAL INNYCH



maj

19. Zastanow sie, jakich form promocji nigdy nie probowates. Moze
czas sprobowac ulotek, plakatow na miescie, a moze Google
AdWords?

20. Pomysl, w jakiej grupie nigdy nie miates klientow. Czy ktos z tych
nie-klientdow moze w jakis sposob skorzystac z Twoich ustug? (np.
Twoja ustuga jest dla kobiet, ale mezczyzna moze kupic ja w
prezencie bliskiej kobiecie).

21. Zastandw sie jaka jedna rzecz, jedna nowa umiejetnos¢ mogtaby
Ci teraz najbardziej pomoc w Twoim biznesie. Robienie lepszych
zdjec? Obstuga reklam na Facebooku? Umiejetnosc sprzedazy?
Znajdz ksigzke lub kurs, z ktérego nauczysz sie tego, co najbardziej Ci
potrzebne.

22. Skontaktuj sie ze statymi, najlepszymi klientami i zapytaj, czy
mogg Cie poleci¢ komus, kto potrzebuje Twoich ustug.



MAJ - NOTATKI

NOWE FORMY NOUWE GRUPY NOUWR
PROMOCJI KLIENTOW UMIEJETNOSC

TYCH KLIENTOW POPROSZE O POLECENIE MOICH USEUG



czZerviec

23. Przejrzyj swoj arkusz, w ktoérym zapisujesz wszystkie zlecenia. Czy
sg tacy klienci, ktorzy ptacg za mato, a zajmujg za duzo czasu?
Podnies ceny lub zrezygnuj ze wspotpracy z nimi.

24. Sprawdz, jak Twoja strona wyswietla sie w Google i co mozna
znalez¢, gdy wpisze sie Twoje imie i nazwisko. Sprobuj zrobic
porzadek, pousuwac stare profile, zdjecia i informacje, ktdre nie
powinny trafi¢ do klientow.

25. Znajdz kolejnych 3 freelancerow-blogeréw, z ktérymi bedziesz
mMogt nawigzac relacje i wzajemnie sie wspierac.

26. Sprobuj zorganizowac grupe mastermindowsg, ztozong

z freelancerow, ktdérzy majg podobne problemy do Twoich.
Wymiencie sie doswiadczeniami podczas spotkan na zywo lub
online.



CZERUWIEL - NOTATKI

ONI PLACA 2R Z NIMI NRUWIRZE MASTERMIND -
MALD RELACJE POMYSLY, OS0BY

NOTRATKI



27. Zaplanuj, jak bedzie wyglgdac Twoja aktywnos¢ w mediach
spotecznosciowych przez najblizsze miesigce. Wybierz jeden kanat
(np. Twitter) i poswie¢ mu tyle czasu, ile zdotasz, zeby zwrdcic na
siebie uwage w tym medium i pokazac sie z jak najlepszej strony.

28. Przejrzyj liste celdw, ktora robites na poczagtku roku. Zweryfikuj,
ktore juz osiggnates, a ktore jeszcze mozesz osiggnac w drugiej
potowie roku.

29. Sprébuj nawigzac wspodtprace z jedng z redakcji magazynu
branzowego, z listy tych, ktére znalaztes w tygodniu 11. Czy jest cos, co
ciekawego mogtbys opowiedzie¢ w wywiadzie lub artykule dla tej
redakcji?

30. Zaproponuj goscinny udziat w podcascie, na blogu lub
materiatach wideo jednego z tworcow, ktorzy docierajg do Twojej
grupy docelowej. Popros, zeby przeprowadzit z Tobg wywiad lub
zaoferuj, ze dostarczysz jakas ciekawa tresc jego publicznosci.

31. Zastanow sie o czym bytaby Twoja ksigzka, gdyby dzis jakies
wydawnictwo zaproponowato Ci, zebys jg napisat. Wypisz tyle
zagadnien, ile przyjdzie Ci do gtowy. Moze okaze sig, ze wtasnie
stworzytes liste rozdziatéw lub chociaz pomystow na blogowe
artykuty.



LIPIEC - NOTATKI

ZROBIE WYUWIRD 2Z: POMYSLY NR KSIAZKE, ROZDZIALY

NOTRATKI



sierpien

32. Wybierz jedng z form reklamy, ktorej nigdy nie probowates
i zainwestuj w nig tyle pieniedzy, ile mozesz. Niech to bedzie inna
forma reklamy niz w tygodniu 19.

33. Przeprowadz ankiete wsrod dotychczasowych klientow. Zapytaj,
jakich ustug im brakuje, z czym majg problem i jakich rozwigzan
poszukujg. Nigdy nie wiadomo, czy wtasnie Ty nie bedziesz mdogtim
pomaoc.

34, Ponownie przejrzyj liste klientéw, ktérzy dawno nie kontaktowali
sie z Tobg. Czy wszyscy wystawili Ci referencje po udanej wspotpracy?
Jesli nie, zadbaj o to.

35. Do klientow, ktorzy dawno nic nie zlecali, wyslij jakiegos maila ze
wskazowka, ktdéra pomoze im w ich biznesie, a jednoczesnie
przypomniim o Tobie.



SIERPIEN - NOTATKI

NOWR FORMA ANKIETR - PYTANIR W SPRAUIE REFERENLCJI
REKLAMY DO KLIENTOUW NAPISZE DO:

NOTRATKI



wrzesien

36. Sprawdz, czy na wszystkich profilach w mediach
spotecznosciowych masz aktualne dane i informacje o sobie.

37. Pamietasz jednego freelancera, ktérego odnalaztes w tygodniu 15,
a ktory doszedt do miejsca, w ktorym Ty tez chciatbys byc?
Skontaktuj sie z nim, napisz, ze jest dla Ciebie wzorem i zapytaj, czy
ma jakies rady dla Ciebie. Jak doszedt do tego, do czego doszedt?
Ludzie lubig chwali¢ sie sukcesami.

38. Znajdz 3 nowe miejsca (np. portale), w ktérych mozna szukac
zlecen. Jesli nie znajdziesz polskich miejsc, szukaj anglojezycznych.

39. Zorientuj sie, czy w Twojej branzy sg jakie$ stowarzyszenia, do
ktérych mozesz dotagczyC. Moze organizujg jakies darmowe
spotkania, wydarzenia, na ktore mozna sie wybrac. A moze
dotgczenie do stowarzyszenia samo w sobie pomogtoby Ci w
karierze?



WRZESIEN - NOTATKI

NOWE MIEJSCA DO STOWRARZYSZENIR,
SZUKANIA ZLECEN WYDRARZENIR

NOTRATKI



pazdziernik

40. Zaktualizuj swojg strone wwwy, jesli nie robites tego w ostatnich
tygodniach. Pamietaj tez o aktualizacji danych w stopce maila.

41. Znajdz jedno nowe miejsce, w ktdrym jeszcze sie nie
reklamowates i nie szukates klientow. Moze to jakas nowa grupa na
Facebooku, moze jakis serwis ogtoszeniowy, a moze forum
branzowe?

42. Zastanow sie, czy ktorys z obecnych klientow zyskatby, gdyby
zamowit u Ciebie jakags dodatkowa ustuge. Przejrzyj liste wszystkich
klientow i wypisz, co mozesz im jeszcze zaproponowac, a nastepnie
skontaktuj sie z tymi, ktorzy mogg duzo zyskac na wspotpracy.

43, Spojrz na liste swoich kontaktow, blogerow, freelancerdw, z
ktorymi nawigzates relacje w tym roku. Czy ktorys z nich mogtby w
jakis sposob zareklamowac Twoje ustugi, wspomniec o Tobie w
mediach spotecznosciowych, podlinkowac u siebie Twoj post?
Zasugeruj im to.

44, Zastanow sie, jakie doswiadczenia, zdobyte w ciggu ostatnich
tygodni byty dla Ciebie szczegdlnie cenne i ciekawe na tyle, by
napisac o nich kolejne studium przypadku. Moze nowa forma
reklamy okazata sie bardzo efektywna, a moze wrecz przeciwnie?
Napisz o tym i sprobuj opublikowac swoj artykut na jakims portalu
branzowym.



PAZDZIERNIK - NOTATKI

RELACJE - JAK JE NOWA USLUGA, KTORA ZAPROPONUJE
WYKORZYSTALC DOTYCHCZASOWYM KLIENTOM

STUDIUM PRZYPADKU, KTORE MDZE ZRAINTERESOWACL



listopad

45. Poszukaj klientdéw w portalach z ogtoszeniami o pracy. Zobacz,
jakich specjalistow szukajg, zaproponuj swoje ustugi zdalne.

46. Po raz kolejny popros o referencje klientow, z ktorymi
wspotpracowates ostatnio. Moze tym razem uda Ci sie pozyskac
opinie na wideo, nie tylko tekstowe?

47. Zaktualizuj swojg liste portali ze zleceniami, grup branzowych na
Facebooku, blogow branzowych i serwisow. Przybyto cos nowego w
ciggu ostatnich tygodni, a moze gdzies mozna pozyskac klientdow,
chociaz wczesnie byto to niemozliwe?

48. Zastanow sie, kto w tym roku byt Twoim najlepszym klientem. Dla
dwoch-trzech absolutnie wyjgtkowych mozesz przygotowac
Swigteczne upominki, np. vouchery podarunkowe.



LISTOPAD - NOTATKI

0 REFERENCJE MOI NRJLEPSI KLIENCI - JRK ICH
POPROSZE: DOCENIC?

NOTRATKI



grudzien

49. Sprawdz, czy masz adresy wszystkich swoich klientow. Jesli tak,
przygotuj sSwigteczne kartki i wyslij je tradycyjng poczta.

50. Podlicz swoje przychody z catego roku i wskaz te wspodtprace,
ktore okazaty sie najbardziej efektywne. Jakie ustugi pozwolity Ci
najwiecej zarobic? Ktore formy promocji okazaty sie
najskuteczniejsze? Wyciggnij wnioski na przysztosc.

51. Przygotuj liste celow na kolejny rok. lle chcesz zarobic, jakie nowe
produkty czy ustugi wprowadzic, jakich klientéw pozyskac? Jakie
akcje marketingowe przeprowadzisz w kolejnym roku, jakie
mozliwosci wykorzystasz?

52. Odpocznij. Zastuzyte$ ©



GRUDZIEN - NOTATKI

MOJE NRJLEPSZE

ZLECENIA LISTA CELOW NR NOWY ROK

NOTRATKI



Dzigku je!

Dzieki za ten rok wspolnej pracy! Mam nadzieje, ze udato Ci
sie osiggnac zamierzone efekty. Jesli tak i chcesz sie tym
pochwali¢ albo o cos zapytad, daj znac na
aga@tosieoplaca.pl.

Zajrzyj tez na sklep.tosieoplaca.pl - znajdziesz tam kursy
i narzedzia, ktore pomoga Ci rozwijac Twoj biznes.
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